C_ Competitive Data il Monitoraltalia

Informazioni per decidere

Unita
locali
Indirizzo Comune | Provincia | Regione |geografica|(oltre alla
Natura Codice Descrizione completo (sede (sede sede Email Email Email
Ragione sociale giuridica Operativa | ATECO ATECO (sede legale) legale) legale) legale) | Latitude |Longitude| Telefoni (vendite) [(marketing)| (acquisti)

XXXXXXXX XXXLIAS.R. Societa ARespon Attiva si 47.52.1 Commercio al de¢ Strada xxxxxxxxx' 20089 Rozzano Milano Lombardia Nord-ovest 57 44.70352510.127924 xxxxxx5729, info@xxxxxx: dexxxx@xxx»

XXXXXXX S.P.A. Societa Per Azion Attiva si 47.11.2  Supermercati  XXXxxxxxx, 3/A r 16163  Genova Genova Liguria Nord-ovest 68 715.715137'844886589 XXXXXXX4573 sales @xxxxx

XXXXX XXXXX XXXXX S.I S.P.A. a socio unic Attiva si 24.10.0  Siderurgia - Fabk xxxxxxxxx, 218 r 05100 Terni Terni Umbria Centro 7 '1'15.348999 %0570096 074xxXXXXXX  info.XXX@XXXXXXX.it marketing.xx: acquisti.ast(

e Esempio di database completo, con: anagrafica, informazioni di contatto, indicatori economici e finanziari, giudizio complessivo, punteggio ottenuto
sintesi manageriale, punti di forza e criticita.

e Per ragioni di privacy abbiamo nascosto alcuni dati sensibili con simboli xxxxx.
e |l database puo essere personalizzato a seconda delle esigenze (eliminazione di colonne, aggiunta di ulteriori informazioni, ecc.).

Per ricevere un preventivo, ed una prima valutazione del numero dei tuoi potenziali clienti, inviaci una email a commerciale@compedata.com

Sceglii clienti migliori, e
realmente in target con le tue
esigenze, con cui collaborare
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Informazioni per decidere

Website Utile Data Ruolo
Email Email Company | monthly AVE] Technology | Numero Netto chiusura Primo Ruolo primo | Secondo secondo Terzo Ruolo terzo
(direzione) |(assistenza) | (tecnico) (altre) Linkedin visits Ranking dipendenti migl EUR bilancio esponente | esponente | esponente | esponente | esponente | esponente

relazione@x http://www.: linkedin.com 1.790 d 3321740 Support, Rea 1.127 330.886.000 36.908 31/12/2025 Pietro xxxxxx amministratoi Pierre xxxxxxx presidente coi Nicolas xxxxxx consigliere
direzione@x servizioclient http://www.: linkedin.com 314 r16669345 le Discovery, 1.379 208.418.000 832 31/12/2025 Vittorio xxxxx» amministratoi Enzo xxxxxxx consigliere Paolo xxxxxxx sindaco effett
DXXXXXXX.it amministrazicrelazioni.est http://www.: linkedin.com  98.351 ¥ 3134814 riter Support  2.346 914.334.000 24.776 30/09/2025 Massimiliano amministratol Pablo xxxxxxxy procuratore  Serge XXXXxxxx procuratore

e Esempio di database completo, con: anagrafica, informazioni di contatto, indicatori economici e finanziari, giudizio complessivo, punteggio ottenuto
sintesi manageriale, punti di forza e criticita.

e Per ragioni di privacy abbiamo nascosto alcuni dati sensibili con simboli xxxxx.

e |l database pu0 essere personalizzato a seconda delle esigenze (eliminazione di colonne, aggiunta di ulteriori informazioni, ecc.).

Per ricevere un preventivo, ed una prima valutazione del numero dei tuoi potenziali clienti, inviaci una email a commerciale@compedata.com

Sceglii clienti migliori, e
realmente in target con le tue
esigenze, con cui collaborare
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EBITDA/

EBITDA | EBITDA Vendite

migl EUR | migl EUR %
2025 2024 2025
67.314 79.633 20,34

Telefono
diretto

Nome e
Cognome

2025
9,86

2025
10,44

Email diretta

Carica

12,33 16,72

XXXXXXXXXX XXX Director XXXXXXXXXXXXX: +3 IXXXXXXXXXX
XXXXXXXXXX XXX CXO XXXXXX@XXXXX! +3IXXXXXXXXXX 1,52 0,75 2,08 1,03 1,07 0,54 0,97 -3,97 7.005 6.565 3,33
XXXXXXXXXX XXX Director XXXXXXXXXXX @ +39XXXXXXXXXX 1,38 10,13 10,36 31,65 0,96 6,35 32,55 56,39 32.178 102.094 3,51

il Monitoraltalia

Indice di
indebitam. a|indebitam. a

EBITDA/
breve

Vendite Indice di

% liquidita
2024 2025
26,71 0,61
3,27 0,87
10,19 0,65

Indice
corrente %
2024 2024
1,52 0,92
2,09 0,86

0,98 0,81

Indice
corrente
2025
1,25
1,87
0,86

Indice di
liquidita
2024
1,20
1,24
0,79

0,90
0,92
0,78

e Esempio di database completo, con: anagrafica, informazioni di contatto, indicatori economici e finanziari, giudizio complessivo, punteggio ottenuto

sintesi manageriale, punti di forza e criticita.
e Per ragioni di privacy abbiamo nascosto alcuni dati sensibili con simboli xxxxx.

e |l database pu0 essere personalizzato a seconda delle esigenze (eliminazione di colonne, aggiunta di ulteriori informazioni, ecc.).

Per ricevere un preventivo, ed una prima valutazione del numero dei tuoi potenziali clienti, inviaci una email a commerciale@compedata.com

Sceglii clienti migliori, e
realmente in target con le tue
esigenze, con cui collaborare
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0,10
0,08
0,22

0,08
0,14
0,19

Rapporto di
indebitam.
2025
1,41
1,73
8,40

Rapporto di
indebitam.
2024
1,23
1,71

5,40

copertura
delle
immob.

(finanziario) | (finanziario)

%
1,08
1,97
0,62

copertura
delle
immob.

%
1,10
2,02
0,85

Indice di
indip.
finanziaria
%
2025
70,90
57,89

11,90

Indice di
indip.
finanziaria
%
2024
81,18
58,63
18,53

Debt/Equity | Debt/Equity

0,19 0,05
0,26 0,25
0,12 0,73

Debt/EBITD | Debt/EBITD | Margine di

A ratio
%
2025
1,08
3,23
0,28

il Monitoraltalia

A ratio
%
2024
0,26
3,20
0,83

Margine di | circolante

Capitale
netto

2025
33.204

46.185
-57.547

Capitale
circolante
netto

2024
40.166
50.410

-8.813

Margine di [ Margine di
tesoreria | tesoreria | struttura | struttura
migl EUR | migl EUR | migl EUR | migl EUR | migl EUR | migl EUR
2025 2024 2025 2024
-55.093 11.933 13.055 28.088
-13.037 617 39.829 39.146
-241.339 -217.021 -221.364 -126.582

Rotaz.
cap.
investito
(volte)
2025
0,63
1,41
1,43

e Esempio di database completo, con: anagrafica, informazioni di contatto, indicatori economici e finanziari, giudizio complessivo, punteggio ottenuto

sintesi manageriale, punti di forza e criticita.
e Per ragioni di privacy abbiamo nascosto alcuni dati sensibili con simboli xxxxx.
e |l database puo essere personalizzato a seconda delle esigenze (eliminazione di colonne, aggiunta di ulteriori informazioni, ecc.).

Per ricevere un preventivo, ed una prima valutazione del numero dei tuoi potenziali clienti, inviaci una email a commerciale@compedata.com

Sceglii clienti migliori, e

realmente in target con le tue
esigenze, con cui collaborare
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Rotaz. Rotaz.

Rotaz. Ricavi Ricavi Valore Valore Costo Costo
cap. cap. cir. | cap. cir. Durata Durata Durata Durata vendite e | vendite e | Ricavi pro- | Ricavi pro-
investito lordo lordo

aggiunto | aggiunto | lavoro per
media dei | media dei | media dei | media dei
(volte) (volte) (volte)

prestazioni | prestazioni capite capite pro-capite | pro-capite

lavoro per | Utile/perdita | Utile/perdita

scorte (gg) | scorte (gg) | crediti (gg) | crediti (gg) [ debiti (gg) | debiti (gg)
2024 2025 2024

addetto addetto di esercizio | diesercizio
migl EUR | migl EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR migl EUR migl EUR
2025 2024 2025 2024 2025 2024 2025 2024 2025 2024 2025 2024 2025 2024
0,62 1,99 2,53 94 30 77 63 87 63 330.886 298.032 1.005.734 1.003.476 278.835 342.219 74.234 74.096 36.908 48.010
1,34 2,10 2,00 92 72 59 51 52 54 208.418 193.305 789.463 726.710 83.714 86.432 57.179 61.751 832 -3.369
1,55 2,67 2,53 32 27 60 61 116 114 914.335 971.754 529.129 494.783 95.780 119.381 77.159 67.398 24.776 65.587

e Esempio di database completo, con: anagrafica, informazioni di contatto, indicatori economici e finanziari, giudizio complessivo, punteggio ottenuto
sintesi manageriale, punti di forza e criticita.

e Per ragioni di privacy abbiamo nascosto alcuni dati sensibili con simboli xxxxx.

e |l database puo essere personalizzato a seconda delle esigenze (eliminazione di colonne, aggiunta di ulteriori informazioni, ecc.).

Per ricevere un preventivo, ed una prima valutazione del numero dei tuoi potenziali clienti, inviaci una email a commerciale@compedata.com

Sceglii clienti migliori, e
realmente in target con le tue
esigenze, con cui collaborare
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SOLIDITA
CRITICITA PRINCIPALI SINTESI MANAGERIALE

GIlUDIZIO
COMPLESSIVO | PUNTEGGIO [TREND RICAVI| REDDITIVITA |PATRIMONIALE | LIQUIDITA |INDEBITAMENTO PUNTI DI FORZA
Buono 7,8 crescita alta forte sufficiente basso Crescita costante del fattur: Netto peggioramento dell'in L'azienda dimostra una notevole capacita di espansio
Discreto 6,2 crescita bassa forte sufficiente basso Il ritorno all'utile netto nel 2 La redditivita delle vendite ( Il biennio analizzato delinea un percorso di risanamen
Debole 4,7 calo media debole critica elevato Nonostante il calo dei margi La struttura finanziaria mosi L'esercizio 2025 evidenzia una fase di forte tensione fi

e Esempio di database completo, con: anagrafica, informazioni di contatto, indicatori economici e finanziari, giudizio complessivo, punteggio ottenuto

sintesi manageriale, punti di forza e criticita.
e Per ragioni di privacy abbiamo nascosto alcuni dati sensibili con simboli xxxxx.
e |l database pu0 essere personalizzato a seconda delle esigenze (eliminazione di colonne, aggiunta di ulteriori informazioni, ecc.).

Per ricevere un preventivo, ed una prima valutazione del numero dei tuoi potenziali clienti, inviaci una email a commerciale@compedata.com
Sceglii clienti migliori, e

realmente in target con le tue
esigenze, con cui collaborare




